Predat firmu dalsi generaci,

¥ H N

nebo ji radeji prodat?

Firmy pro své zakladatele mnohdy predstavuji cosi jako rodinné stribro, které by nejen
financne melo zajistit i jejich budouci generace. Ke splnéni tohoto ucelu je vsak treba
zajistit, aby se majetek skuteCnée k jejich détem presunul. Toho Ize docilit dvéma
zpusoby, v prvni fadé predanim spole€¢nosti a v druhé jejim prodejem.

Kdyz ale dojde na jejich samotné predani, mnohdy dochazi k nezamyslenym chybam,
které v prubéhu Casu mohou vést i ke ztraté rodinné kontroly nad firmou. Dle Family
Business Survey, kazdoro¢niho pruzkumu rodinnych firem publikovaného mezinarodnimi
poradenskymi spolecnostmi, se v druhé generaci ztrati az 70% firemniho majetku,
ve treti pak dokonce az 88% z jeho puvodniho objemu.

Mezi nejCastéjSi chyby pfi predavani patfi nedostate¢na priprava potomku, ktefi s firmou
nejsou natolik spjati a obeznameni jako generace jejich rodiCu. Jejich zapojeni
do podnikani musi prijit s co mozna nejvetsim predstihem, v opacném pripade hrozi, ze
se firma pod vlivem nedostateCcné pripravy na zménu vedeni ocithe az v nucené
likvidaci. Mimo to hrozi, ze potomci o rizeni firmy rovnou vyslovi nezajem, pripadne zcela
chybi.

Predani otézi nad rodinnou firmou je pomysinym vrcholem podnikatelske kariéry.
Jde vsak o dlouhodoby proces, ktery vyzaduje komplexni planovani. | pres to vSechno je
pak uspesné predani nejiste. Pokud tak behem nej vyvstanou jakékoliv pochyby
o moznosti jeho hladkého prubéhu, muze byt nejlepSim feSenim spole¢nost prodat,
zhodnotit tak dosavadni podnikatelské usili, a pojistit sebe i svou rodinu na budouci
casy. Prodej firmy vas muze zbavit nejistoty, a rozvazat vam tak ruce v dalSim osobnim
usili, ¢i dosahovani jinych cilu.

Predpokladany prubéh workshopu
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O nas

VICF je poradenskou spoleCnosti, ktera jiz pres 20 let pusobi na trhu fuzi a akvizic
(M&A) a venture kapitalu. Specializujeme se na prodej stredne velkych cCeskych
a slovenskych firem. Zkusenosti s akviziChim procesem ale mame i s temi nejvetsimi
domacimi a zahranicnimi skupinami.

Za poslednich 15 let jsme pro nase klienty zrealizovali nakup nebo prodej vice nez 50
spolecnosti a pracovali na zhruba 100 projektech. Zkusenosti mame s firmami
z ruznorodych odvétvi, mezi které patfi mimo jiné ICT, energetika, e-commerce nebo
strojirenstuvi.

Partnerstvi v ramci mezinarodni site poradenskych spolecnosti Globalscope nam
zajistuje celosvetove pokryti a moznost navazat spolupraci s vyznamnymi
zahranicnimi kupci.

Nas tym tvofi 8+ zkuSenych profesionalu, ktefi jsou pripraveni vam poskytnout
odborny a nezaujaty pohled na vas pripadny akvizicni proces, kterym vas radi
kompletne provedeme.

Michael Rostock-Poplar

Michael je zakladajicim partnerem VICF. Dnes je zodpovedny
predevsim za strategii a vedeni spoleCnosti.

Mimo to se dlouhodobe venuje ceskemu startupovemu svetu, kde
si vybudoval povest vyznamneho angel investora. Pro znamé
tuzemske fondy rovnez organizuje fundraising.

Za dobu Michaelova pusobeni v oboru doslo pod jeho vedenim
k vyméné vlastniku u vysSich desitek spole€nosti.

Vystudoval prava na Univerzite Karlove, na ktere navazal
postgradualnim studiem na St. Antony's College na Oxfordske
univerzite. Nasledné ziskal titul LLM na Hughe's Hall, University
of Cambridge.
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